SPECJALIZACJA

o RozwdjilT aw tym: skalowanie i rozwoj
przedsigbiorstwa,

« Wspotczesne techniki sprzedazy&marketingu B2B,

« Newtorking,
« Budowanie spotecznosci

KONTAKT

https://www.linkedin.com/in/katarzynamarchocka/

MOJE DOSWIADGZENIE

okoto 15 lat w branzy ITC. Zaczynatam w marketingu internetowym wspdtpracujac i
tworzac e- kampanie dla takich marek jak PLAY, Nordea, BRE Bank czy Legrand (i kilka
innych, ale juz nie pamigtam). Od 7lat zwigzana z branzg IT i aktualnie petnie role Head of
Growth we wroctawkim software housie AVRA. Odpowiadam za rozwdj organizaciji gtownie
pod katem nowym projektow, ale nie obce jest mi tez zarzadzanie operacyjne czy HR.
Jestem cztonkiem wroctawskiego klastra spotek technologicznych ITCorner oraz
cztonkiem honorowym polskiego stowarzyszenia SoDA (Software Development
Association Poland).

Stworzytam i prowadzitam wroctawskg spoteczno$é Geek Girls Carrots (Kobiety w IT) i
wspieratam rozwdj marki w Polsce. Do dzig promuje kobiety w IT i jestem jedng z nich :)
Jestem fankg myslenia kreatywnego i strategicznego. Budowania dtugofalowych relacji
opartych na zaufaniu i... planowania. Jesli czego$ nie wiem ( a to sie zdarza), to na pewno
znam osobe, ktora ktora wie :)

KOGO SZUKAM

Osoby, ktéra ma ma pomyst na siebie/ biznes i chce go rozwijac.

JAK MOGE POMOGC

Doswiadczeniem i kontaktami.

MOJ STYL PRACY

Jest oparty na celach i dobrej relacji& komunikacji.

APOZATYM...

Ptywam na wakeboardzie, jezdze na snowboardzie, $cigam sie na torze i jestem dumng
Mamg :)



